BEDEM

human resources

Die Personalberatung BEDEM bietet langjahrige Erfahrung
im Recruiting von Fach- und FUhrungskraften.

Unser Mandant ist eine weltweit fUhrende Gesellschaft fur Zertifizierung.

Im Zuge der weiteren Expansion suchen wir in seinem Auffrag im Rahmen der direkten
Personalvermittiung zum nédchstmaoglichen Zeitpunkt Sie als

Sales Manager (m/w/d) Zertifizierung von

Managementsystemen
Einsatzort: Hamburg
lhre Aufgaben: = Sie sind verantwortlich fOr den Vertrieb des

Dienstleistungsportfolios in der Region Nord
(Postleitzahl Txxxx — 2xxxx).

Sie bearbeiten eigensténdig Ihr Vertriebsgebiet und
prasentieren dem Markt in enger Abstimmung mit der
Regionalleitung zielgerichtet das
Dienstleistungsportfolio.

DarUber hinaus akquirieren Sie Neukunden und sind fOr
die Beratung und Betreuung von Neu- und
Bestandskunden zustéandig.

Sie fUhren verantwortungsvoll Vergabegesprache bis
hin zum Vertragsabschluss und dokumentieren die
Vorgé@nge in IT-Systemen.

Zudem erstellen Sie Preiskalkulationen und Angebote
sowie Potenzialanalysen zu zukUnftigen
Vertriebsprojekten und Markten. Dabei identifizieren
Sie Trends fUr die Entwicklung neuer Vertriebs- und
Betreuungsstrategien fur die Zielmarkte.

Sie bauen proaktiv regionale Netzwerke mit Beratern,
Verbdnden und Multiplikatoren auf und unterstUtzen
bei MarketingmaBnahmen, z.B. Messen, Kampagnen
oder Kundenveranstaltungen.
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lhr Profil: » |dealerweise abgeschlossenes technisches Studium

oder ein abgeschlossenes Studium des
Wirtschaftsingenieurwesens

» Einschlagige Berufserfahrung im Vertrieb von
erkl@rungsbedUrftigen Produkten und Dienstleistungen

= Profunde Kenntnisse in der VerhandlungsfGhrung, der
Kundengewinnung und —-bindung sowie der
Telefonakquise

» Routinierter Umgang mit MS Office und allgemeine IT-
Kenntnisse

= Gutes Kommunikationsvermdgen in Wort und Schrift

» Ausgepragte konzeptionelle Fahigkeiten, strukturierte
und selbststéndige Arbeitsweise, unternehmerisches
Denken

» Hohe Kundenorientierung und Verhandlungsgeschick
sowie souverdnes Auftreten

» Verhandlungssichere Englischkenntnisse

» FUhrerschein der Klasse B

» Flexibilitdt und hohe Reisebereitschaft

Interessierte Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen (max.
5SMB) unter Angabe lhrer Gehaltsvorstellung und fruhestméglichen Eintrittstermin bevorzugt
per E-Mail an:

b.oezdem@bedem.de

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!

Technologiepark 11 www.bedem.de

33100 Paderborn
FON +49 (0) 700.1468 90 994



mailto:b.oezdem@bedem.de

